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友邦人寿重磅发布《友邦赢未来保险产品计划》，助力客户夯实家庭财富基石 

 

2022 年 7 月 11 日，中国上海——近日，友邦人寿保险有限公司（以下简称“友邦人寿”）宣

布推出《友邦赢未来保险产品计划》1，这一全新产品计划由《友邦赢未来两全保险》和《友邦

增利宝（2020）终身寿险（万能型）》组合而成，以确定无忧的长效保障帮助客户从容应对未

来的风险和挑战，夯实家庭财富基石，在不确定的大环境下把握确定性，实现“健康长久好生

活”。 

 

近年来，受新冠疫情、国内外经济形势等多重因素的影响，投资市场和家庭资产配置发生深刻变

化， 种种不确定性使避险情绪上升，具备保障属性、长期属性和稳健属性的保险产品受到了诸多

关注。作为家庭财富管理中的重要一环，合理的保险配置有助于未雨绸缪，锁定长期确定利益并

及时应对突发风险。而随着社会经济的不断发展，中国家庭对财富储备和财富管理的需求也在不

断释放。一方面，伴随我国人口老龄化程度不断加深，当代人特别是中产青年群体，越发重视高

品质享老生活规划，以及自己与家人的享老资金储备，如何安全、稳健地积累享老资金成为中国

家庭普遍关注的话题。另一方面，对于“上有老下有小”的家庭顶梁柱们来说，高昂的育儿花费

也带来不少经济压力。根据《中国生育成本报告 2022 版》数据显示，我国家庭 0～17 岁孩子的

养育成本平均为 48.5 万元，其中城镇家庭约为 63 万元。因此，有孩家庭更要以安全稳健为首要

目标，为孩子每一个重要成长阶段，提供充足的资金支持。不确定的外部环境叠加日益攀升的家

庭开支，越来越多的中国家庭期待拥有确定性、长期性，链接健康保障及康养需求的保险产品和

服务，应对未来的风险和挑战。 

 

以确定保障应万变，规划家庭财富版图 

 
1 《友邦赢未来保险产品计划》由《友邦赢未来两全保险》和《友邦增利宝（2020）终身寿险（万能型）》组合而成，除附加

险外，所有主险均可单独购买，具体请咨询友邦人寿当地机构。《友邦增利宝（2020）终身寿险（万能型）》是一款万能保险

产品，结算利率超过最低保证利率的部分是不确定的。 
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立足于对市场与客户需求的深刻洞察，友邦人寿充分发挥保险保障优势，在原有产品矩阵的基础

上不断寻求新突破。此次《友邦赢未来保险产品计划》的推出，将凭借“保障建立快、确定利益

优、满期规划活、服务涵盖全”这四大特点，满足客户在不同人生阶段对财富规划的期待，助力

客户及家人“赢定未来，闪耀人生”。 

 

• 保障建立快：《友邦赢未来两全保险》交费期 6 年/10 年，客户可在自己可掌控的范围内

尽快尽早为孩子、自己及家人建立保障。20 年/25 年规划时间，更快累积确定价值，保障

自己或家人的享老品质；也可选择为孩子规划确定的闪耀人生，做好孩子的教育、创业等

资金保障。 

• 确定利益优：面对金融环境波动、经济增速减缓、利率长期下行等因素影响，民众的整体

风险偏好日趋向“稳”看齐。《友邦赢未来两全保险》以给付确定额度的满期金帮助客户

锁定最高延续 25 年的确定利益，为客户托底育儿、享老及家庭财富规划等刚性需求。即便

保障期间发生极端风险，仍会覆盖身故和全残等保险责任，为客户提供全面的人身保障，

延续对于家庭的爱与责任。 

• 满期规划活：投保《友邦赢未来两全保险》时客户可选择搭配购买万能险，可约定到期后

将满期金转入《友邦增利宝（2020）终身寿险（万能型）》，使资金稳健增值，构建终身

财富保障体系，并可根据自身及家庭成员的教育、婚嫁、创业及享老需求，灵活取用2，确

保储备资金的安全性、收益性和流动性。 

 

三大服务3周全守护，稳健发展赢定未来 

除了满足客户的长期财富规划需求外，友邦人寿基于在“康养生态圈”和“健康生态圈”的战略

 
2 《友邦增利宝（2020）终身寿险（万能型）》可以部分领取个人账户价值。部分领取实际支付金额不等于申请时点显示的个人账户价值金额。每

次部分领取个人账户价值须按照《解除合同费用比例表》扣除相应的部分领取费用。投保人每次申请部分领取的个人账户价值的金额及每次领取后

其个人账户价值净值均不得低于本公司当时所规定的相应最低限额 

3 随着健康管理服务体系的运营与完善以及外部因素等影响，友邦人寿提供的健康管理服务内容可能发生变化或服务停止，届时友邦人寿会为客户

提供合理的建议或方案供选择，并将及时调整健康管理服务手册，及时告知客户并按照调整后的服务手册提供服务。本公司保留后续针对康养管家

服务的收费权利，并提前通知相关服务收费，该规则适用于在 2022 年 7 月 1 日后获得康养管家权益的客户。 
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布局优势，为本产品计划配套提供了“康养管家”、“如意愈从容”、“佑未来”三大服务4，满

足特定条件的客户即可获得相关服务，实现儿童到老人全覆盖的全家健康守护，真正做到了“服

务涵盖全”。 

 

作为服务的一大亮点，全新升级的“康养管家”以“链接+选择+品质”打造“康养生态圈”闭环，

将进一步满足客户对于居家、社区、机构不同享老方式的诉求，帮助客户无缝对接“全旅程、全

方位、广覆盖”的康养资源与康养服务。作为客户的“优质资源协调者”、“品质服务把控者”

和“自建服务提供者”，为客户带来“全方位、早一步、高品质”的服务体验。 

 

同时，友邦人寿创新的“如意愈从容”重疾专案管理服务也将帮助客户更从容地应对健康难题，

提供一站式的重疾专案管理服务。此外，友邦还将为《友邦赢未来保险产品计划》的儿童客户提

供包括儿童健康手册、视频健康咨询与门诊就医预约协助的“佑未来”儿童健康管理服务。 

 

友邦人寿首席客户官姜利民先生表示：“以客户需求为导向，友邦人寿致力于通过不断创新和优

化的产品和服务帮助中国家庭构筑起更加周全、完善的健康及财富保障。正值友邦保险‘回老家’

30 周年之际，此次全新产品计划的发布，既是我们继续精进满足客户对于确定性保障需求的创新

之举，也是回馈客户长久信赖的感恩之措。友邦人寿将不断提供超越期待的产品及服务，陪伴更

多中国家庭共赴‘健康长久好生活’”。  

 

 

— 完 — 

 

关于友邦保险 

 

友邦保险控股有限公司及其附属公司（统称“友邦保险”或“本集团”）是在香港联合交易所上

市的人寿保险集团，覆盖 18 个市场，包括在中国内地、中国香港特别行政区、泰国、新加坡、马

 
4 其中部分服务由合作的第三方机构提供，具体内容详见服务手册。 
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来西亚、澳大利亚、柬埔寨、印度尼西亚、缅甸、新西兰、菲律宾、韩国、斯里兰卡、中国台湾、

越南、文莱、中国澳门特别行政区拥有全资的分公司及附属公司，以及印度合资公司的 49%权益。  

 

友邦保险今日的业务成就可追溯至 1919 年逾一个世纪前于上海的发源地。截至 2021 年 12 月

31 日，集团总资产值为 3,400 亿美元。 

 

友邦保险提供一系列的产品及服务，涵盖寿险、意外及医疗保险和储蓄计划，以满足个人客户在

长期储蓄及保障方面的需要。此外，本集团亦为企业客户提供雇员福利、信贷保险和退休保障服

务。集团透过遍布亚洲的庞大专属代理、伙伴及员工网络，为超过 3,900 万份个人保单的持有人

及逾 1,600 万名团体保险计划的参与成员提供服务。 

 

关于友邦人寿 

 

友邦人寿保险有限公司（简称“友邦人寿”）是友邦保险有限公司（简称“友邦保险”）全资持

股的寿险子公司，统一经营友邦保险在中国内地的寿险业务。友邦人寿拥有专业的保险营销员队

伍，并通过多元化销售渠道，为客户提供人寿保险、健康保险、意外伤害保险等各类人身保险业

务。 

 

友邦保险于 1992 年在上海设立分公司，是改革开放后最早一批获发个人人身保险业务营业执照

的非本土保险机构之一，也是第一家将保险营销员制度引进国内的保险公司。2020 年 6 月，友

邦获批将友邦保险有限公司上海分公司改建为友邦人寿保险有限公司。2020 年 7 月，友邦人寿

正式成为中国内地首家外资独资人身保险公司。 


