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友邦人寿首款个人养老金保险产品上市 深入参与养老第三支柱建设 

 

2023 年 4 月 7 日，中国上海——近日，友邦人寿保险有限公司（以下简称“友邦人寿”）重磅

推出其首款个人养老金保险产品《友邦悦享年年年金保险》和《友邦悦享未来两全保险》，以稳

健增值的资金收益和灵活丰富的保险保障，助力中国家庭悦享自在未来。这是在我国积极发展“第

三支柱养老”的政策号召与市场趋势下，友邦人寿为满足和完善客户多元化的养老保障方案所进

行的又一积极探索。 

 

个人养老金制度加速推进 保险业多重优势凸显 

经过多年发展，我国已初步建立起包括基本养老保险、企业及职业年金、个人商业养老保险的“三

支柱”养老保险体系。在近年人口老龄化程度不断加深、人口结构不断变化的背景之下，以养老

责任代际转移为基础的基本养老保险面临压力，城镇职工养老金替代率持续下滑，基本养老金已

逐渐难以支撑个人退休后所需的全部资金。 

为进一步完善多层次、多支柱的养老保障体系，国家五部委于去年 11 月联合发布了《个人养老

实施办法》，个人养老金制度也正式在我国 36 个城市地区开始试点。个人养老金实行个人账户

制度，缴费完全由参加人个人承担，参加人可用缴纳的钱自主选择购买符合规定的个人养老金产

品，实行完全积累。对于普通民众来说，一方面，参保个人养老金可以享受税收优惠政策、实现

财富增值助力养老，从而有效提高建立个人养老计划的积极性，促进个人培养和提高养老意识；

另一方面，封闭式的资金账户运行制度，能够真正实现养老资金的“专款专用”——个人除特殊

规定外不得提前支取，有助于理性规划养老资金，为未来的平稳养老提供资金基地。  

在个人养老金制度体系下，保险机构具有天然优势，从负债性质到投资策略制定，均显示出长周

期的特点，能够有效匹配长期养老需求。其二，保险产品功能性优势越发凸显，不仅具有安全性

优势，能将确定的利益写入合同，保障财富稳健增值，还能锁定长周期，适合个人做长期养老规

划，有效规避冲动的消费、投资行为。当然保险产品具有天然保障属性，除了能满足个人养老需

求外，还额外提供身故、全残、失能等保障。同时，其具有收益性，能在长生命周期内，发挥复

利效应。其三，保险企业的养老服务体系较为健全，作为养老各相关产业的支付方，能够有效链

接产业上下游，整合医疗健康、财富管理等资源，并通过专业的营销员团队充分触及客户，提供

个性化的养老保障服务，满足客户的多样化需求。相信未来在政策及国家战略引导下，保险业能
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在构建“抵御长寿风险、积累养老财富”中承担更大责任和使命，释放出更大活力。 

 

首款个人养老金保险产品问世 积极参与养老第三支柱建设 

此次友邦人寿推出的个人养老金保险产品由《友邦悦享年年年金保险》和《友邦悦享未来两全保

险》组成，拥有确定利益和长期保障，能够帮助客户实现财富资产的稳健增值。其中，《友邦悦

享年年年金保险》能在确定的时间给付 100%基本保险金额的年金，可在退休后优享长达 20 年

的稳定现金流，并将额外获得一笔 10%基本保险金额的满期金；《友邦悦享未来两全保险》则可

在退休后一次性获得 100%基本保险金额的满期金，为自在享老提供可靠的财富保障。 

在确保财富稳步增值的同时，友邦个人养老金保险产品还能够利用险企自身优势，提供更加丰富

专业的养老保障服务。在产品保障期间，参保人均可享受相应的安全保障，也可选择搭配增利宝

（2020）终身寿险（万能型）1，实现终身稳健增值。符合条件的客户，还可享受到“康养管家”

的服务资源，获得友邦人寿提供的全方位资源协调和咨询服务，畅享无忧晚年生活。此次新产品

还为客户提供了六种缴费和领取方式的搭配选择，以更加灵活和定制化的服务满足客户的个性化

需求。 

此外，得益于国家最新出台的个人养老金制度的政策红利，消费者在选购友邦的个人养老金保险

产品时也能享受节税政策 2。在资金缴至个人养老金资金账户时，最高可享受 5,400 元的税收优

惠福利。参保人在具备资格的商业银行柜面或网上银行开立个人养老金账户后，通过咨询当地的

友邦保险营销员即可购买相关产品，购买成功并填写相关信息后，即可进行税前扣除，一键乐享

年年节税福利。 

以一名 40 岁年收入 45 万元的男性客户为自己投保个人养老金保险产品《友邦悦享未来两全保

险》为例，选择年交保费 1.2 万元交至 64 岁，保险期间至 65 岁，基本保险金额为 45.1 万元。

纵观该保单，客户累计交保费 30 万元，将累计享受税优 7.5 万元，在符合合同约定的情况下，

65 岁可一次性获得满期金 45.1 万元，在减轻个人当下税负压力的同时为未来养老实现专项储

备。3 

    

 
1友邦增利宝（2020）终身寿险（万能型）是万能保险产品，结算利率超过最低保证利率的部分是不确定的； 
2由客户主动在个人所得税 APP 申报且提交个人养老金扣除信息进行税前扣除； 
3本示例中的年龄均为被保险人保险单年度初的年龄，且假设保险期届满时被保险人仍生存； 

本示例假设投保人在整个付费年限内按时全额支付保险费，且在整个保险期间没有退保，否则保险利益可能受到影响；  

以上示意仅为理解对应的投保示例所用，不作为合同之依据。 
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康养生态圈建设持续深入 以客户驱动业务创新 

此次友邦人寿推出首款个人养老金保险产品，不仅是深入参与“第三支柱”养老保险体系建设、

进一步助力国家应对人口老龄化的积极布局，也是对自身“康养生态圈”的重要补充。 

面对居民财富积累和人口结构变化的新形势，以及银发时代赋予险企的重要使命，友邦人寿充分

发挥“客户驱动的业务革新”优势，早在 2021 年就发布了“全旅程、全方位、广覆盖”的康养

产品和服务解决方案，创新推出“康养管家”服务，并持续升级其“康养生态圈”，致力于为每

一个中国家庭定制无忧养老计划。2022 年升级后的“康养管家”充分协调、筛选、整合并把控康

养上下游优质资源及质量，全方位打造富有友邦特色、覆盖居家养老、机构养老、医养协助三大

板块的“康养生态圈”，成为养老客户的“优质资源协调者”、“品质服务把控者”和“自建服

务提供者”，打造险企耕耘养老赛道的创新模式新标杆。截至 2022 年 12 月，友邦人寿已签约康

养机构 200 家，覆盖 32 个城市，提供覆盖退休前至退休后各个阶段的全旅程康养服务体系，为

客户带来“全方位、早一步、高品质”的服务体验。 

 

“个人养老金政策的出台是国家通过政策支持推进养老第三支柱建设的强有力举措。人寿保险长

期性的特点，以及对于健康和长寿风险管理的独特优势使得保险应当成为‘第三支柱’中的‘支

柱’产业。”友邦人寿首席执行官张晓宇表示，“个人养老金政策通过税收优惠，有效提高了个

人养老规划意识，也是保险公司拓宽产品类别的创新机遇。养老是一个长久的事业，因此，通过

可信赖的品牌以及专业的服务人员进行长期的养老规划就显得尤为重要，这也是友邦人寿的机遇

和责任所在。我们会秉持长期主义理念，依托优质的产品和康养服务生态圈，通过卓越营销员团

队为中国家庭提供保障全、体验优的养老服务，增强人民群众退休后的获得感、幸福感和安全

感。” 

 

- 完  - 
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关于友邦保险 

 

友邦保险控股有限公司及其附属公司（统称“友邦保险”或“本集团”）是专注于亚洲的独立上

市人寿保险集团，覆盖 18 个市场，包括在中国内地、中国香港特别行政区、泰国、新加坡、马

来西亚、澳洲、柬埔寨、印度尼西亚、缅甸、新西兰、菲律宾、韩国、斯里兰卡、中国台湾、越

南、文莱和中国澳门特别行政区拥有全资的分公司及附属公司，以及印度合资公司的 49%权

益。 

  

友邦保险今日的业务成就可追溯至 1919 年逾一个世纪前于上海的发源地。截至 2022 年 12 月

31 日，集团总资产值为 3,030 亿美元。 

  

友邦保险提供一系列的产品及服务，涵盖寿险、意外及医疗保险和储蓄计划，以满足个人客户在

长期储蓄及保障方面的需要。此外，本集团亦为企业客户提供雇员福利、信贷保险和退休保障服

务。集团透过遍布亚洲区的庞大专属代理、伙伴及员工网络，为超过 4,100 万份个人保单的持

有人及逾 1,700 万名团体保险计划的参与成员提供服务。 

  

友邦保险控股有限公司于香港联合交易所有限公司主板上市（股份代号为“1299”）；其美国

预托证券（一级）于场外交易市场进行买卖（交易编号为“AAGIY”）。 

 

关于友邦人寿 

 

友邦人寿保险有限公司（简称“友邦人寿”）是友邦保险有限公司（简称“友邦保险”）全资持

股的寿险子公司，统一经营友邦保险在中国内地的寿险业务。友邦人寿拥有专业的保险营销员队

伍，并通过多元化销售渠道，为客户提供人寿保险、健康保险、意外伤害保险等各类人身保险业

务。 

 

友邦保险于 1992 年在上海设立分公司，是改革开放后最早一批获发个人人身保险业务营业执照

的非本土保险机构之一，也是第一家将保险营销员制度引进中国内地的保险公司。2020 年 6

月，友邦获批将友邦保险有限公司上海分公司改建为友邦人寿保险有限公司。2020 年 7 月，友

邦人寿正式成为中国内地首家外资独资人身保险公司。 

 

 


