
 

- 1 – 

[友邦保险  中国区] 
 

[上海市黄埔区中山东一路 17 号 友邦大厦] 

电话: 8621-53599988 

传真: 8621-53962013 

 
 
AIA.COM.CN 
 
 
 

新闻稿 
 
 
 

 

传世经典，爱佑永恒 

友邦中国传世经典系列产品隆重上市 

 

上海，2014 年 7 月 18 日 —— 保障专家友邦中国产品家族再添新军，于今日重磅推出

两款提供高额生命保障的全新分红型终身寿险——《友邦传世经典乐享版终身寿险（分

红型）》和《友邦传世经典尊享版终身寿险（分红型）》，该系列产品集风险管理、退

休养老及财富传承功能于一体，拥有与年金保险的灵活转换、保单借款、仅三项免责、

保险金灵活给付等诸多特色，为投保人的家庭财富规划奠定保障基石。 

  

“家业常青”作为中国传统文化的重要组成部分，一直是事业有成的中高端人群追求的

目标。如今，随着中国创富一代在人生规划和事业发展两方面双双步入成熟阶段，他们

对未来财富安全、财富传承等问题的关注度都开始有所提升。但在现今高通胀的环境下，

他们往往面临着“聚财容易守财难”的理财困境。太保守的理财方式甚至无法跑赢通胀，

而一味追求高风险高回报的投资产品也并非理性之选。如何更好地保障家庭资产周全，

实现资产传承成为了令他们头疼的问题。 

 

此外，通常这些扮演着“家庭经济支柱”角色的中产阶级人群，不仅肩负着为家庭撑起

一片天的重任，更面临着来自社会、工作等方方面面的压力。在激烈的生存竞争中，他

们为家人的幸福努力拼搏；如今功成名就坐拥财富时，他们希望将自己所拥有的一切与

家人永恒分享。对于他们而言，最担心的无疑是一旦风雨来袭，如何继续守护妻儿父母，

让生活品质不被改变，将倾注一生的爱永恒延续。 

 

面对严峻的现况、未知的风险，基础的社会保障已不足以应对外来挑战，在精准洞悉中

高端人群所面临的保障缺口后，友邦保险全新推出了友邦传世经典系列产品，为国内中

产阶级完善由“寿险、健康险和意外险”组成的全面保障金三角。该系列产品为家庭支

柱提供高额生命保障，抵御生老病死的人生未知风险，构筑坚实的家庭保障防护墙，守
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护全家幸福，稳固资产传承。传世经典系列产品包含《友邦传世经典乐享版终身寿险（分

红型）》和《友邦传世经典尊享版终身寿险（分红型）》两款产品，乐享版着重于收入

保障和家庭理财保障，尊享版更着重于资产的传承和保全。 

 

两项功效，灵活转换 

传世经典系列产品，作为分红型保险，采用增值红利的分配方式，该红利在被保险人身

故时将给付予健在的身故保险金受益人，可以在一定程度上提供抗通胀的高额保障。此

外，该产品还特别提供可灵活转换的两项功效，只要保单生效 10 年以上，符合合同约定

的话，即可在 60 至 70 岁的任意时期，将终身寿险终止后的现金价值转换为年金保险，

转换比例随心选择，帮助客户在创富期拥有高额保障，免除后顾之忧，同时在退休期亦

可领取丰厚年金，安享品质晚年，实现养老与传承双重功效的灵活转换。 

 

九成借款，三项免责 

此外，若客户急需周转资金，友邦更提供手续简便、利率较低的保单贷款，以解燃眉之

急，累积借款总金额最高可达主合同现金价值的 90%。同时，为让客户享受到最切实的

保障利益，传世经典系列产品仅设有三项责任免除条款，即：投保人对被保险人的故意

杀害、故意伤害，被保险人故意犯罪或者抗拒依法采取的刑事强制措施，被保险人自本

合同成立或合同效力恢复之日起二年内自杀，在寿险类产品中实属罕见。 

 

资金巧用，灵活给付 

而在保险金支付方面，传世经典系列产品的设计更为灵活，客户可根据自身和受益人的

实际情况，申请身故保险金分期给付：既可选择按年、月或一次性领取，也可选择开始

领取的时间，更可以设定限额，避免子女过度挥霍。定制保险金支付方案可以满足受益

人在不同阶段的不同生活目标，从而更合理地进行财富传承。 
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高额保障，量身定制 

除了这些共享特色外，友邦传世经典乐享版与尊享版还针对不同的客户需求拥有各自的

独特之处。其中乐享版在高额身故保障利益基础上特别增加了疾病终末期保障，无论意

外还是疾病均可得到周全保护，并且可享受相对简易的投保流程，为客户提供便捷的一

站式服务与全面位的多重保障；尊享版则根据客户不同的人生阶段、资产配比需求及身

体状况，为客户打造更精准的保费定位，更切合自身的保障价格。 

 

如何实现资产的有效传承、如何延续对家人的责任和关爱，是每个家庭“顶梁柱”都会

面临的问题，对于中高端人群而言，这样的诉求尤为突出。友邦传世经典系列产品，作

为友邦面向中国市场、与时俱进的又一力作，既可守护家庭幸福，又兼具养老规划的功

能，并能助力守护家业、传承财富，全方位满足中国中高端客户日益增长的家庭保障及

财富管理需求。 

 

风险提示：本产品为分红保险，其红利分配是不确定的。 

 

 

 

<结束> 

 

 

 

 

投保示例： 

王先生 35 岁，私营企业主，经营小买卖多年的他对世事多变深有体会，身为家庭经济支柱，预防

不测发生后妻儿将生活无依的风险，王先生深知未雨绸缪来巩固家庭保障的重要性，于是王先生

选择购买《友邦传世经典乐享版终身寿险（分红型） 》，基本保额 300 万，年交保费 80,400 元，

交费期 20 年。王先生的保险利益如下： 
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 增值红利：王先生 104 岁时累计的增值红利可达 9,250,200 元（假定中档分红水平，低档为

3,220,650 元，高档为 20,814,630 元）。 

 保单借款：王先生 52 岁时生意出现资金周转不灵或家中变故急需用钱，则可申请保单借款，

借款总金额最高可达主合同现金价值的 90%约 101 万元以解燃眉之急。（假定为中等红利情

形下的借款金额） 
 

年金选择示例： 

若王先生 65 岁时，为了自己可享受高品质退休生活并且将家族资产传承后代，可以选择将原购买

的《友邦传世经典乐享版终身寿险（分红型） 》退保后将其现金价值全部转换为《友邦守富未来

年金保险（分红型） 》，即可从 65 岁起每年领取 111,642 元年金改善晚年生活品质，更享有每

年派发的现金红利，可根据自己的需求随时现金领取或者留存在公司累积生息。年金连续领取 30

年，在此期间若王先生不幸身故，则将一次性给付尚未给付的年付年金折算金予王先生的继承人，

实现安享晚年和资产传承双重功效。具体保险利益如下： 
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 王先生 65 岁时，将终身寿险退保后的现金价值全部转换为年金保险，则王先生可以连续 30

年每年领取 111,642 元的年金和一定数量的现金红利安享品质晚年生活。 

 如果王先生将现金红利留存公司，至王先生 94 岁时，累积现金红利可达 1,323,359 元（假定

中档分红水平，低档为 379,828 元，高档为 2,245,976 元）。 

 年金领取期间，若王先生不幸身故，则将一次性给付尚未给付的年付年金折算金予王先生的

继承人。例如在王先生 80 岁时离世，则他的指定继承人将一次性领取未付年金折算金约 146

万元。 
 

 

  (具体内容以保险合同的保险条款为准。) 
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友邦保险集团 

友邦保险控股有限公司及其附属公司（统称「友邦保险」或「本集团」）是最大的泛亚地区

独立上市人寿保险集团，在亚太区 17 个市场营运，包括在中国香港、泰国、新加坡、马来

西亚、中国大陆、韩国、菲律宾、澳大利亚、印尼、中国台湾、越南、新西兰、中国澳门和

汶莱拥有全资的分公司及附属公司、斯里兰卡附属公司的 97%权益、印度合资公司的 26%

权益，以及在缅甸的代表处。 

 

友邦保险今日的业务成就可追溯逾 90 年前于上海的发源地。按寿险保费计算，集团在亚太

地区（日本除外）领先同业，并于大部分市场稳占领导地位。截至 2013 年 11 月 30 日，集

团总资产值为 1,470 亿美元。 

 

友邦保险提供一系列的产品及服务，涵盖寿险、意外及医疗保险和储蓄计划，以满足个人客

户在储蓄及保障方面的需要。此外，本集团亦为企业客户提供雇员福利、信贷保险和退休保

障服务。集团透过遍布亚太区的庞大专属代理及员工网络，为超过 2,800 万份个人保单的持

有人及逾 1,600 万名团体保险计划的参与成员提供服务。 

 

友邦保险控股有限公司于香港联合交易所有限公司主板上市（股份代号为「1299」）；其美

国预托证券（一级）于场外交易市场进行买卖（交易编号为「AAGIY」）。 

 

友邦中国 

友邦保险在中国大陆的发展始于 1992 年，并于同年在上海设立分公司，是第一家获得独资

营运牌照的非内地人寿保险公司。目前，友邦保险在中国大陆的业务范围已经扩展到北京市、

深圳市、广东省和江苏省。作为第一家将保险营销员制度引进国内的保险公司，友邦保险建

立了专业的保险营销员队伍，并通过多元化销售渠道，为客户提供一系列人寿保险、人身意

外保险和医疗保险产品。 
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